¢

Wojciech Grendzinski - 1.
Wiceprezes ds. innowacji w Retail Institute
12 lutego 2018 Krzysztof Sroka, Executive MBA, DBA by(a) klientem uzytkownika Wojciech Grendziriski

Od ponad 3 lat mam przyjemnos¢ wspétpracy z Krzysztofem w zakresie kilku projektéw, ktére prowadza z
sukcesami firmy Castorama i IMS. Nie wiem czy moje stowa przebijg poprzez "ohy" i "ahy", ktdre na 100% napisza
wszyscy, kidrzy spotkali Krzysztofa na swojej biznesowej drodze ... ale sprébuje.... Normalnos¢, otwartosé i
szukanie prostych rozwigzan, ktore sg dobre dla obydwu stron to najwieksze plusy wspétpracy. Takich ludzi,
ktérzy cheg osiggad cele, nie kombinujgc niepotrzebnie, na rynku jest coraz mniej. Dlatego tez praca z
Krzysztofem a co za tym idzie z Castorama to dla nas zaszczyt, dobry biznes i co ostatnimi czasy rzadko sie
zdarza, przyjemnosé.

Pozdrawiam i dziekuje za mozliwo$¢ napisania tych kilku zdan

Cezary Dziatak - 1.

Dyrektor ds. rozwoju sprzedazy kanatu DIY w Xella Polska sp. z 0.0.

9 lutego 2018 Cezary Dziatak pracowat(a) z uzytkownikiem Krzysztof Sroka, Executive MBA, DBA w tym samym
zespole

Konkretny , innowacyjny i odwazny w decyzjach . Uparty w osiaganiu zaplanowanych celéw z rozsadnym
podejsciem do ich planowania ! Polecam .

Jacek Niewadzi - 7.
Pétnoc Nieruchomosci Warszawa Powisle
8 lutego 2018 Krzysztof Sroka, Executive MBA, DBA byt(a) klientem uzytkownika Jacek Niewadzi

Pana Krzysztofa, miatem przyjemnos¢ poznaé w 2013 roku, przy okazji wspdtpracy firmy Castorama Polska z IMS
S.A. na plaszczyZnie szeroko rozumianego Marketingu Sensorycznego.

Na co dzien spotykam sie w swojej pracy z roznymi stylami prowadzenia biznesu, ale kontakty z Panem
Krzysztofem, émiato moge zaliczy¢ to tych pierwszoligowych &

Pan Krzysztof, dat sie poznac jako osoba bardzo profesjonalna, wymagajaca, ale réwniez cierpliwa i wyrozumiata!
Mocno rekomenduje wspdtprace z Panem Krzysztofem, z ktérym kontakty biznesowe to czysta przyjemnosc.



