
Jestem studentem trzeciego roku kierunku Zarządzanie Finansami i Rachunkowość, ze
specjalizacją Finanse przedsiębiorstw, Uniwersytetu Warszawskiego. Cechuje mnie dobra
praca w zespole, jednocześnie jednak potrafię dokładnie wykonywać swoje zadania
samodzielnie. Jestem osobą komunikatywną, zaangażowaną w swoje obowiązki. Lubię
myśleć analitycznie. Jako osoba ambitna i dążąca do podnoszenia swoich kwalifikacji,
chciałbym zdobyć praktyczne doświadczenie, związane z szeroko pojętymi finansami.

Doświadczenie

Wykształcenie

Osiągnięcia

Wyrażam zgodę na przetwarzanie moich danych osobowych dla potrzeb niezbędnych do realizacji procesu rekrutacji zgodnie z
Rozporządzeniem Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27 kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony osób fizycznych w związku
z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przepływu takich danych oraz uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO).

2022-07  
- obecnie

Doradca klienta

Intersport, Warszawa

Dbanie o profesjonalny wizerunek firmy
Realizowanie indywidualnych celów sprzedażowych
Prowadzenie szkoleń z wybranych kategorii produktowych.
Dbanie o wysokie standardy obsługi klienta.
Obsługa wewnętrznego systemu oraz kasy fiskalnej
Prowadzenie akcji promocyjnych
Realizacja zamówień ze sklepu internetowego

2021-04  
- 2022-06

Korepetytor

Udzielanie korepetycji z matematyki

2020-09  
- 2021-04

Doradca klienta

Urwis, Konopiska

Dobór oferty produktowej do potrzeb klienta
Przeprowadzanie transakcji gotówkowych i bezgotówkowych
Podtrzymywanie długofalowych relacji z klientami firmy

2021-10  
- obecnie

Zarządzanie Finansami i Rachunkowość, Licencjat

Uniwersytet Warszawski

Specjalizacja: Finanse przedsiębiorstw

Najlepszy indywidualny wynik sprzedażowy w firmie
Intersport w salonie Złote Tarasy

W miesiącach: sierpień, wrzesień, grudzień 2022 oraz lipiec, sierpień 2023.
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Umiejętności

Języki

Dobra znajomość obsługi komputera

Dobra znajomość pakietu MS Office
(Word, Excel, Powerpoint)

Myślenie analityczne

Wysokie umiejętności komunikacyjne

Umiejętność ustalania priorytetów i
samodzielność

Komunikatywność i praca zespołowa

Wysoka kultura osobista

Zaangażowanie i energia w działaniu

Skrupulatność i dokładność

Znajomość technik sprzedaży

Łatwość nawiązywania dobrych relacji
z klientami

Angielski - B2

Hiszpański - A1


